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Polski styl w swiatowym szlifowaniu

WYWIAD | Rozmowa z Bogustawem Szkutnikiem, prezesem i zatozycielem firmy PolishStyl

Swietowanie jubileuszu 15-lecia istnienia firmy to dobry
moment do podsumowan. W przypadku firmy PolishStyl
mowi¢ mozemy o czyms wrecz przeciwnym —o dalszym
rozwoju tej znanej na catym Swiecie polskiej marki
profesjonalnych technologii szlifierskich.

Bartosz Szpojda

PolishStyl obchodzi w tym roku
swoje pietnastolecie. W tym czasie nie
tylko zaistnieliScie narynku, ale takze
zdobyliscie na nim ugruntowana po-
zycje orazrozpoznawalnos¢ w Polsce
izagranica. Co Waswyrézniaistoiza
sukcesem firmy?

Bogustaw Szkutnik: To elastyczno$é
i$wietny zesp6t naszych wykwalifikowa-
nych doradcéw technicznych. JesteSmy
bardzo elastyczni, jesli chodzi o potrzeby
klienta. Zaréwno jako producent, jak
idostawca materiatow szlifierskich,
polerskich i innych do wykariczania
powierzchni. PolishStyl to jeden z bardziej
liczacych sie dostawcow materiatéw
Sciernych na rynku. Wspétpracujemy

z dziewiecioma duzymi, Swiatowymi
producentami takowych, co wptywa na
szerokie spektrum oferty, jak i atrak-
cyjno$¢ cenowa. Bo nie sztuka jest mie¢
dzisiaj produkt wyjatkowej klasy, ktory
bedzie niesprzedawalny. Sztuka jest mie¢
najszersza oferte przystosowang do po-
trzeb odbiorcoéw. A my, w PolishStyl mamy
wiedze, mamy do§wiadczenie i mamy
$wietnych ludzi — fachowcéw. Dlatego
wiemy, jak dobrac najbardziej ekonomicz-
ny pod wzgledem wydajnosci i kosztow
produkt dlaklienta. Papiery i taSmy
Scierne to jedna gataz PolishStyl. Druga,
w ktdrej jesteSmy wybitnymi specjalista-
mi, to szczotki $cierne. ByliSmy prekur-
sorami w ich wprowadzeniu na rynek 15
lat temu. Obecnie nasz park maszynowy
pozwala nam produkowac takie szczotki
ipodejmowac takie wyzwania, ktorych
konkurencja nie jest w stanie wykonac.

Jakich rozwiazarn i produktow
obecnie szukaja na rynku klienci?
B.S.: Dzi$ kazdy szuka gtéwnie ogra-
niczenia kosztéw. Dlatego w przypadku

Szczotki Scierne stanowia jedna z gtéwnych gatezi produkcji

firmy.
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ta$m $ciernych wprowadziliSmy nowy
material — F2008, ktory doskonale
sprawdza sie przy szlifowaniu réznych
gatunkow drewna i materiatéw drewno-
pochodnych. Jest atrakcyjny pod katem
ceny, a zarazem bardzo wydajny. Wpro-
wadzili$my do naszej oferty takze nowe
krazkina bazie podktadu papierowego
oraz folii. Sprzedaja si¢ one doskonale, bo
patrzac na wydajnos¢, sa rozwigzaniem
wyjatkowym. Jest to bardzo dobra alter-
natywa wobec tego, co mozna znalez¢
narynku. Oczywiscie w naszej ofercie s
takze produkty dotychczas oferowane, do
ktérych czes¢ klientow sie juz przyzwy-
czaila przez te wszystkie lata, i nie chce
ich zmienia¢. W przypadku szczotek
$ciernych prowadzimy badania nad
réznymi rodzajami ptécien. Wehodzimy
znimi takze w rynek metalu i kompozy-
tow, a wiec wykarczania i szlifowania
powierzchni produkowanych z tych
materialow. Natomiast przemyst drzew-
ny bardzo si¢ przyzwyczait do naszych
rozwiazan na bazie systemu wymiennych
szczotek $ciernych, ktérych bylismy
prekursorami. Prosze sobie wyobrazié, ze
gdy zaczynali$my dziatalno$¢ pietnascie
lat temu, zaden stolarz nie miat pojecia,
w jaki sposdb szlifowac szczotkami, jak
nimi pracowac ani do czego je wykorzy-
stywac. Byty wielkie obawy przed tym
rozwigzaniem. Zdarzaty si¢ nawet sytu-
acje, ze ludzie nas wypraszali z fabryk,
gdy przyjezdzaliSmy im je pokazywac.
Bali sig, ze... jedno takie rozwigzanie
zastapi kilkunastu pracownikow.

Skad wiec szczotki Scierne wziety

siew Polsce? PolishStyl nie wymyslit
wszak tej technologii...

B.S.: To nie jest nasz pomyst, jednak
w Polsce przed nami nie byto Zzadnego
ich producenta. Na Zachodzie i owszem,

fot. PolishStyl

fot. PolishStyl

—PolishStyl wyréznia elastyczno$¢ i Swietny zesp6t wykwalifikowanych doradcéw technicznych — méwi Bogustaw Szkutnik.

podobne rozwigzania funkcjonowaty.
Wiec stwierdzili$my, Ze jest to nisza,
ktéra chcemy rozwinad i zaintereso-
wac ta technologia polski rynek. Teraz
mozemy stwierdzié, ze producentow
materiatéw $ciernych jest wielu, ale
niewielu, ktérzy produkujg szczotki,
przynajmniej w Polsce. Ponadto mato
ktory producent jest w stanie pota-

czy¢ produkt z jego wykorzystaniem
izastosowaniem. A to sg czestokro¢
spore wyzwania koncepcyjne, poniewaz
trzeba niejednokrotnie konstruowac
duze glowice lub szczotkarki. PolishStyl
ma w tym zakresie naprawde duze, jesli
nie najwieksze, doswiadczenie w kraju.

A poczatkifirmy byty zwiaza-
newytacznie ze...

B.S.: ...szczotkami do szlifowania drew-
na. Jak widad, nie poprzestajemy na tym.
Z czasem rozbudowali$my naszg oferte
o szczotki do strukturyzacji drewna, do
czyszczenia, odpylajace, rozcierajace
—mamy ich pelng game. Jeste$my rodzi-
mym producentem, w petni z polskim
kapitatem, oferujemy nie tylko produkt
koricowy, ale takze serwis i doradztwo
w doborze odpowiednich szczotek do
materiatow, zjakimi majg pracowac.

Wspomina Pan, ze doradzacie
klientom. Jak towygladaw co-
dziennej praktyce firmy?

B.S.: Tekilkanascie lat na rynku
nauczyto nas wiele. Dlatego rownie
duzo jesteSmy w stanie powiedzie¢ czy
podpowiedzie¢. Trafiaja do nas klienci,

Potaczenie Swietnych materiatéw $ciernych ze sprawdzonymi systemami pozwala na optymalny dobér narzedzi takze dla mniejszych
producentéw.

ktdrzy juz na wstepie moéwia: ,Mam
problem i nie mam pojecia, jak go roz-
wigza¢”. Znani jestesmy z doradztwa,
ito nie tylko materiatow szlifierskich,
ale catej technologii szlifowania oraz
szeroko pojetego wykanczania po-
wierzchni. Pomagamy w tym najwiek-
szym fabrykom, jak i rzemie$lnikom.

Bo tylko optymalny dobér materiatu
Sciernego czy narzedzi szlifierskich do
panujacych na produkeji warunkow
iobrabianego materiatu da spodzie-
wane efekty wymagajacego procesu
szlifowania i pozwoli wyeliminowac
wiele btedow na p6zniejszych etapach
obrébki, na przyktad lakierowania. Tego
uczymy klientéw od poczatku istnienia
PolishStyl. Czasami w procesie produk-
cji pojawiaja sie zmiany i modernizacje,
ktére powodujg zachwianie powtarzal-
nosci efektu koricowego. I tu jest nasza
rola jako do$wiadczonych specjalistow,
aby wskazac stabe punkty i polepszy¢
efektywnos¢ procesu, minimalizujac
tym samym koszty poprawek i szlifo-
wania. Nasi pracownicy, ktérzy maja
kontakt bezposrednio z klientem, to
wyksztatceni fachowcy, eksperci w swo-
im fachu. Do$wiadczenie zdobywaja nie
tylko na rynku rodzimym, ale i na catym
$wiecie. To doradztwo prowadzimy
zaréwno w branzy drzewnej, jak i w sek-
torze obrobki kompozytéw czy metalu,
w ktérych obecnosé rozwijamy.

Acozbranzadrzewna? Jak duza

czesc produkgji PolishStyl stanowia
materiaty skierowane do drzewiarzy?

B.S.: Zaczynali$my od branzy drzewne;j
iwniej zdobywali$my doswiadczenie.
Dzisiaj jest ona nadal wiodaca gatezia
PolishStyli stanowi okoto 60 procent
naszej produkcji. Nasze produkty
trafiajg w sporym procencie réwniez na
eksport. Jest to okoto 30 procent. & s. 40
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Polski styl w swiatowym szlifowaniu

Jednym z najwiekszych rynkéw
eksportowych PolishStyl jest Amery-

ka Pétnocna. W listopadzie brali$my
udziat w targach WMS w Toronto. To
najwieksze wydarzenie przemystu
drzewnego w Kanadzie, do ktorego orga-
nizacji wrocono po kilkuletniej przerwie
spowodowanej pandemig. Na WMS
nasze rozwigzania byty pokazywane na
stoisku naszego autoryzowanego dys-
trybutora i miaty $wietny odbior wsréd
targowych gosci.

Cojest top produktem eksporto-

wym: materiaty Scierne czy szczotki?

B.S.: Eksport to zdecydowanie szeroko
rozumiane szczotki, szacuje ich ilos¢

na 70 procent catosci. Sa one naszym
konikiem. Niebagatelna role odgrywa tu
tez zdecydowanie mniejszy, w po-
roéwnaniu z taSmami §ciernymi, koszt
transportu. Tasmy i krazki stanowia, po
réwno, pozostate 30 procent. To nieco
odmienna sytuacja w stosunku do rynku
rodzimego, gdzie rozktada sie to w réw-
nych proporcjach.

Kto jest gtownym odbiorca

Waszych produktéw - wielcy produ-
cenci czy Sredni odbiorcy? Amoze mali
rzemieslnicy?

B.S.: Napoczgtku zajmowali$my sie
dostarczaniem naszych produktéw
wytacznie do duzych fabryk; cieszy-

ty nas wyzwania od tych naprawde
najwiekszych. Ale z czasem i rozbudowa
wtasnych mocy produkcyjnych oraz
zespotowych. Otworzyli$my sie takze na
$rednich i matych klientéw. Z kazdym ro-
kiem odnotowujemy ich duzy przyptyw.

Pietnastolecie firmy zbiegto si¢

takze z otwarciem nowej siedziby fir-

W n_o_wej siedzibiew

my. To nie tylko biura, alei showroom
orazmagazyn.

B.S.: To kolejny krok w rozwoju firmy.
Nowa siedziba miesci si¢ w Nowej

Debie na Podkarpaciu. To tutaj od 15 lat
produkujemy nasze rozwigzania. Ale
idziemy dalej. Po roku budowy oddalismy
do uzytku —w maju tego roku —nowy
obiekt. Sg tu pomieszczenia biurowe, jak
iscentralizowany magazyn. Oprdcz tego
mamy hale produkcyjna, gdzie powstaja
maszyny. Jest tu takze showroom. Kazdy
klient moze sie umowic, przyjechaciwy-
konac testy na swoim materiale. Mozliwe
jest wyprébowanie naszych produktéw
pod katem szlifowania, szczotkowania,
strukturyzacji czy polerowania. Mozemy
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tez na miejscu przeszkoli¢ klientow. Za-
wsze jest tu ktorys z naszych doradcow.
Oferujemy nie tylko przestrzen do testow
ispecjalistow, ale takze przyjemny klimat
do rozmowy. W nowej siedzibie dziata od
listopada sklep stacjonarny, w ktérym na
miejscu mozna zakupic¢ produkty z oferty
PolishStyl: papiery i tasmy $cierne,
szczotki Scierne oraz do strukturyzacji,
szlifierki dwureczne, mleczka polerskie

i cate mnéstwo rozwiazan!

Szeroka gama produktow ozna-
cza, ze trzeba braé pod uwage przy
zaméwieniach czasich produkgji. Jak
towygladaw PolishStyl?

B.S.: Wszystko oczywiscie zalezy od
specyfiki zaméwienia. Szczotki produku-
jemy bardzo szybko, bo od dwdch do dzie-
sieciu dni roboczych. Produkcja odbywa
sie na biezaco na czterech maszynach,
ktore pracujg non stop. W przypadku
zamOwien papierdw i tasm Sciernych
termin zalezy od wielkosci zaméwienia,
jednak zwykle jest to okoto trzech do
pieciu dni. Ta szybko$¢ reakcji jest u nas
priorytetem, gdyz doskonale wiemy, ze
klient nie moze czekaé na zamoéwienie

w nieskoriczonos¢.

Innymi stowy, mimo ze wiek-
szo$¢ produktéw, jak choéby gtowice
iszczotki do strukturyzacji, produko-
wana jest na konkretne zaméwienie,
czas oczekiwania nie jest duzy?

B.S.: W rzeczy samej. Dla nas kazdy
Kklient jest klientem waznym i tak go
traktujemy. Mamy duzo zaméwien, ale
tez rozbudowany park produkcyjny, co
nas wyrédznia na tle konkurenciji.

Zaco najbardziej ceniq Was klien-
ci? Jakos¢? Czas dostaw? Fachowe
podejscie?

B.S.: Mysle, ze po trosze za kazda z tych
rzeczy, za catoksztalt. I za to, ze staramy
sie utrzymywac stabilne ceny, nawet

w czasach niestabilnego rynku. Klienci,

z ktérymi wspotpracujemy, nigdy nie
pozostaja na przystowiowym lodzie, jesli
co$ niekorzystnego sie wydarzy, jak cho¢-
by nagta zmiana produkeji i materiatow.
Nie boimy sie tez wyzwar, dlatego bez
problemu wspoétpracujemy z najwiek-
szymi graczaminarynku drzewnym,

ito niezmiennie od 15 lat. A to $wiadczy
o tym, ze jesteSmy godni zaufania.

Jestescie firma, ktéra posiada
swoje wtasne, pielegnowane tajemni-

fot. Bartosz Szpojda

fot. PolishStyl

Nowej Debie sa pomieszczenia biurowe, scentralizowany magazyn, showroom oraz hala produk
ey o L ke ;
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W nowym showroom
materiale.
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W palecie produktéw PolishStyl znaleZzé mozna m.in. gtowice stalo-
we Lub tyneksowe, znajdujace zastosowanie podczas strukturyzacji.

ce. Jednaz nich jest wiedza pracowni-
koéw. Co to oznacza w praktyce?

B.S.: Chocby to, ze potrafimy znalezé
rozwigzanie dla kazdego klienta.
Niektorzy twierdzg, Ze jesteSmy wrecz
cudotwodrcami w tym zakresie, bo
dajemy rozwiazanie dla probleméw
produkcyjnych, ktére wydawaty sie
nie do rozwigzania. Dlatego tez na
naszych materiatach pracujg najlepsze
firmy w branzy. Stawiamy duzy nacisk
na antystatyke naszych ptécien, ich
elastycznosc oraz jako$¢ ziarna. Jednak

cﬂna.

fot. PolishStyl

tajemnica, o ktorej Pan wspomniat,
tkwi w odpowiednim doborze wszyst-
kich tych elementow.

JestesScie takze przedstawicie-

lem firmy, ktora produkuje szlifierki
szerokotasmowe...

B.S.: 0d 2015 roku jeste$my autoryzo-
wanym dystrybutorem szwajcarskich
szlifierek marki Kiindig. To produkty

z bardzo wysokiej p6tki, niezawodne,
z bardzo dtugim czasem eksploataciji.
Kiindig to mistrzostwo precyzjii wy-
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konania. To prestiz, ktory doceniaja
szczegblnie w USA. Dlaczego zdecydo-
wali$my sie na sprzedaz tych maszyn?
Cho¢by dlatego, ze stanowig one dopet-
nienie naszej oferty. Obecnie jesteSmy
w stanie zaproponowac praktycznie
peina game produktéw w tematyce szli-
fowania, a wiec od papieréw, krazkow
itasm Sciernych, przez szczotki do szli-
fowania i strukturyzacji, po szlifierki
szerokotasmowe.

Chciatbym zapyta¢, skad

nazwa PolishStyl? Wiele osob
styszacte nazwe, zapewne mysli
0... modzie.

B.S.: Tak, zdarzaja si¢ takie skojarzenia.
Jednak prawda jest taka,

ze nazwa wzieta sie od polerowa-
nia—polish, a zarazem od pol-

skosci, oraz od stylu, wyznacza-

nia trendow.

Mozna powiedzie¢, ze nazwa

PolishStyl oznacza , polski styl
w szlifowaniu i polerowaniu"?

B.S.: Tak! | w wyznaczaniu tren-

doéw oraz tendencji w tym zakresie.

A zaréwno w jednym, jak i w drugim nie
mamy sie nie tylko czego wsty-

dzié, ale tez jesteSmy z tego tytutu
bardzo dumni.

Dziekuje za rozmowe.



